Vyzkum — ekonomické aspekty praktického lékarstvi

VaZena pani doktorko, vazeny pane doktore, dovoluji si Vas touto cestou pozadat o spolupraci na
vyzkumném projektu Provozné ekonomické fakulty, Ceské zemédélské univerzity v Praze pod
nazvem ,Ekonomické aspekty praktického Iékarstvi®. Na tomto vyzkumu se podili nékolik kateder
Univerzity a zahrnuje mj. i rozsédhlou vyzkumnou sondu do oblasti viastnich trznich subjektl, tedy
Vasich ordinaci. Vyzkum neni v zadném ptipadé orientovan na zjistovani tajnych ¢i ddvérnych
informaci z prostfedi dotazovanych osob, Ucel celého projektu je Cisté védecky a veskeré zjisténé
informace budou prezentovany vzdy pouze v anonymni, agregované podobé. Na pozadani bude
fesiteli predloZzena podrobnd metodika celého vyzkumu, jakoz i nasledné publikacni vystupy.

Vazena pani doktorko, vazeny pane doktore, velice dékuji za Vasi ochotu a Cas, ktery tomuto
stru¢nému dotazniku vénujete.

Za resitelsky kolektiv

Ing. Jiff Sindelar Ing. Stépan Kala
sindelar@pef.czu.cz kalas@pef.czu.cz
Katedra fizeni Katedra fizeni

PEF CZU v Praze PEF CZU v Praze

A. Identifikacni otazky

1. Jaka je pravni forma Vasi ordinace?
[J fyzicka osoba OSVC [ s.r.o. [ jina

N

. Od jakého roku provozujete SOUKromMOU Praxi?  .occeeeeeeeeeeeeee e

3.V jakém kraji plsobite? )
U Praha [J Ustecky [ Liberecky [ Plzensky [ Karlovarsky
[J JihoCesky  [J VysoCina [J Pardubicky [ Kralovehradecky [J Pardubicky
[J Olomoucky L[] Jihomoravsky [J Moravskoslezsky [J StredocCesky

N

. Pocet obyvatel v misté plsobisté
[J mésto nad 100.000 [J mésto 50-99.000 [ meésto 10-49.000 [ mésto 5-9.000
[J méstys 2-4.000 [J vesnice do2 tisic obyvatel

Ul

. Plsobite v prostorach

[J vlastnich [J cizich (pronajem) [ cizich za specifickych podminek (pronajem od
rodinného prislusnika atd.)

6. Plisobite ve vice ordinacich a rliznych mistech?
[]ano v kolika? .......cccceenin
[1 ne
7. Jaké je vybaveni Vasi firmy?
[ auto (telefon 0 PC ] pfipojeni na internet
[J webové stranky LI JINE: oo
8. Jaké je vybaveni Vasi ordinace?
[1 EKG [1 Oxymetr [1 CRP [J CoaguCheck L[] diagnosticky ultrazvuk
] spirometr  [J Holter krevniho tlaku [1 Holter EKG
[ elektroterapie [ terapeuticky UZ [1 magnetoterapie [ terapeuticky laser
L) JINET s

-1 -



9. Jak byste zhodnotil Uroven vybaveni Vasi ordinace?

[J nadpriimérné Cvynikajici O primérné  [J nedostatecné

10. Kolik ma Vase ordinace zaméstnancl (Uvazk()?

- lékar asistent: <1101 (12
- sestra: <1 (01 (]2 []3
S OSEAENEE e

11. Zaméstnavate osoby formou dohody o provedeni prace?

[ podpriimérné

L] ano kolik @ na jakych pozicich? .........ccccoeoiiiieiececece e

[] ne

12. PFiblizny pocCet zaregistrovanych jednicovych pojisténcd?
do 1000 [J do 1200 [J do 1500 [] do 1800 [J
do 2500 [J do 2800 [J nad 3000 [

do 2100 [

13. Kolik ma Vase ordinace dalSich pacientll (zavodni péce, cizinci, pendlefi, neregistrovani

v dlouhodobé péci? (priblizny pocet zaokrouhleny na celé desitky)

14. V jakych odbornych oblastech jste atestovani?

[J praktické |ékarstvi pro dospélé [J praktické lékarstvi pro déti a dorost

[] interna [l neurologie [ alergologie [J chirurgie

B. Piijmova situace

1. Jaka je Vase dosazena vyse fakturace v jednotlivych obdobich?

leden |[dnor |brfezen [duben |[kvéten [cCerven |Cervenec |srpen

zafi

fijen

listopad

prosinec

2002

2003

2004

2005

2006

2007




2. Mate néjaké dalsi prijmy v ramci Vasi l1ékarské praxe? (jen vycet)
[J zavodni preventivni péce [J VIP klientela

L JINGT s

C. Vydajova situace

1. Personalni vydaje — ,superhrubd" mési¢ni mzda (tj. celkové naklady na zaméstnance):
- lékar asistent: ............cc.c....
-sestra:
- ostatni (THP): ....cccevevenns

2. Provozni vydaje — mésicni:
-energie e
- prondjem
-adrzba
- ekonomika/Ucetnictvi e,
- spotfebni material ...
- 1é¢iva (bez ZULP @ ZUM) oo
-ostatni

3. Investicni vydaje — priimérné ro¢ni vydaje na jednorazové investice (pomérna rocni ¢ast celkového

vydaje na jednorazové potizeni, nikoliv na provoz):
—auto
-telefon
SPCAS) e,
- |ékarské pFistroje ..oeeeeeenne

-jiné
D. Zavérecné otazky
1. Jaky je V&S vék?
2. Jaké je Vase pohlavi? ] Zena [l muz

3. Jaka je dle Vaseho nazoru optimalni trzni hodnota Vasi praxe (Vase preference)?



4. Jaka bude dle Vaseho nazoru zména objemu poptavky po Vasich lékarskych sluzbach v zavislosti na
opatrenich v ramci reformy verejnych financi schvalené k 1.1.2008? (pokud bylo v otazce ¢. B/2
zaskrtnuto vice moznosti, uvedte prosim vSechny; v procentech)

Leden 2008 Unor 2008
-hlavni ¢innost s e
-zavodni péle e e
VIP klientela s e

5. Mate informace o vysi svého eventualniho starobniho nebo invalidniho dichodu?
[l ano [] ne

6. Ktery ze segmentll Vasi Cinnosti povaZujete za perspektivni a jak? (vyplnte opét jen, pokud
provozujete)

- hlavni ¢innost

] perspektivni [Ivelmi perspektivni  [] primérné [ zcela neperspektivni [ neperspektivni
- zavodni péce

] perspektivni [Ivelmi perspektivni  [] primérné [ zcela neperspektivni [ neperspektivni

- VIP klientela
[J perspektivni Clvelmi perspektivni [ primérné [ zcela neperspektivni [ neperspektivni

[J perspektivni Clvelmi perspektivni [ primérné [ zcela neperspektivni [ neperspektivni

] perspektivni [Ivelmi perspektivni  [] primérné [ zcela neperspektivni [ neperspektivni

] perspektivni [Ivelmi perspektivni  [] prlmérné [ zcela neperspektivni [ neperspektivni



